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FRANCHISEPROSJEKTET 



Ingress 
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l  Bygger man en franchisekjede på riktig måte, kan kjeden bli en god 
forretning for både franchisetakere og franchisegivere over lengre tid – 
kanskje gjennom flere generasjoner. Men bygger man på feil måte, vil 
man før eller senere få en misvekst som fører til at forretningen må 
fravikes. 

l  Her beskrives de forberedelser som man bør gjøre før man 
ekspanderer med franchise. 

l  Gjennom å kombinere din kunnskap om ditt forretningskonsept og 
marked med vår kompetanse om hvordan man bygger en franchise, så 
får man et velfungerende franchisekonsept. 

l  Denne hurtigguiden skal på en oversiktlig måte beskrive hvilke 
momenter et franchiseprosjekt bør inneholde. 
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INNHOLD 
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l  Strategiske beslutninger 

l  Franchiseprospekt 

l  Samarbeid, Økonomi, Know-how 

l  Forretningsplan 

l  Avtale 
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STRATEGISKE BESLUTNINGER 

l  Konseptets viktigste 
elementer  

 
l  Ligger som grunnlag 

for prosjektet  

Eksempel på 
beslutninger 

l  Selskapsstruktur 
l  Eierskapet av de 

immaterielle eiendelene 
l  Markedsinndeling 
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Franchiseprospektet 

l  Foremålet er å beskrive den 
virksomhet som skal inn i en 
franchise 

l  Krever refleksjon 

l  Dokumentet skal gi leseren en 
god oppfatning av konseptet. 

l  Bør oppfylle kravene til etiske 
regler i den europeiske 
franchiseforeningen till 
forhåndsinformasjon 

Fornuftig å 
sammenlikne med 
kravene i emisjons-
prospekter 
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SAMARBEID, ØKONOMI, KNOW-HOW 

Arbeidsfordeling Rettigheter og 
plikter 

Avgifter, kapital, 
priser 

Startprogram, 
utdanning, 

kvalitetssikring 
Håndbok 
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FRANCHISEAVTALEN –  
BALANSE MELLOM BESKYTTELSE OG SALGBARHET  

•  Samarbeid over lang tid 

•  Rettferdighet 

•  Beskyttelse for FG 

•  Beskyttelse for FT 

•  Stor beslutning for begge 
 

•  Avtalen er også et salgs- og 
rekrutteringsdokument 
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FORRETNINGSPLAN FOR FRANCHISE 

l  Typer franchisetakere 
l  Kravprofil på 

franchisetakere 
l  Etableringsplan 

l  Markedsinndeling 
l  Rekrutterings-

prosessen 
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STARTPROGRAM FOR 
FRANCHISETAKERE 

l  Selskapsdannelse etc. 
l  Finansiering 
l  Bransjeutdanning 
l  Konseptutdanning 
l  Initial handlingsplan 
l  Initial markedsføring 
l  Personal 
l  Grand Opening 
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KVALITETSKONTROLL 

l  Hyppige 
økonomiske 
rapporter spesielt i 
begynnelsen 

 
l  Salget krever nøye 

oppfølgning 
 

l  Konseptrevisjon 

l  Mystery Shopper 

l  Handlingsplaner 

l  Poengsystem 
l  Mislighold – godkjent – 

ekspansjonsklar 
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FranchiseKvartetten 
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Avtale 

Håndbok 

Opplæring 

Kvalitets-
sikring 
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Allmänt
27,4
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Projektmodell  
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